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Procurement Analysis

Analysis of the Procurement Portfolio
Purchasing goods and services make up a large part of costs in most organisations, often up 
to 70-80%. Procurement activities are normally handled through various organisation 
applications (for example: economic systems, ERP, e-Procurement, invoice flow, P-card,  MRP 
and maintenance systems), and manual routines (for example through travel costs and cost 
refunds). This makes consolidation of the procurement portfolio difficult. 
Do we really have control over the procurement portfolio? Firstventura offers the 
implementation of a detailed analysis of the procurement portfolio with the goal of finding 
savings opportunities. 

The analysis consists of the following elements:

 Quantitative analysis of the procurement portfolio
• Turnover and transaction volume by supplier
• Categorise the procurement portfolio (by purchasing area)
• Biggest Users
• Agreement cover
• Evaluation of agreement loyalty

 Qualitative analysis of the procurement portfolio
• Procurement strategies for various strategic purchases
• Procurement strategies for non-strategic purchases
• Organizing of the procurement function (centralised vs. Decentralised)

 List of all savings candidates in the procurement portfolio (sorted by potential)

When the analysis is completed, savings candidates will be classified by their economic 
savings potential, expected resource needs, and level of difficulty in achieving the savings.  

Firstventura is a consulting firm that has a specialisation within the professional areas 
of cost management, purchasing and commercial project leadership. Our employees 
have backgrounds in law, economy, social science, technical and IT areas.

We deliver strategic and operational services, analyses, tools and courses to clients in 
the private and public sectors.

• Goals

• Strategies

• Policy and procedure

• Organising

• Coordinating

• Access to information

• Use of information

• Systems

• Procurement portfolio

• Contract revision

• Contract management

• Procurement processes

Analysis of 
current- situation
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Tiltak

PrioritetTiltaks Navn :Tiltak nr :

 Definere en innkj øpsgruppe
 Definere og konkreteisere en spesifikasjon for kj øp av slings med 

fokus p åå skrelle vekk un ødvendig kvalitet og absolutt 
behovsdekning.

 Definere og konkretisere spesifikasjon p å øvrige tjenester forbundet 
med slings slik som sortering, lagerhold, leveringsbetingelser o g 
testing. 

 Foresp ørre eksisterende leverand ørere med en utvidet sourcing 
startegi. 

 Foresp ørre leverand ører i Kina i form av et 
leverand ørutviklingsprogram p å enkelt leveranser eller totalpakke.  

 Mottat tilbud og eveluere forskjellige l øsninger 
 Forhandle fram rammeavtale og implementere l øsning          

IMPLEMENTERING AV TILTAK

KRITISKE GRENSESNITT & SUKSESSKRITERIER:

 Tidligvarslings av behov fra befrakteravdelingene
 Innkjøpssystem p åplass

M ÅL / HENSIKT

 Redusere de totale kostnader forbundet med kjøp og bruk av sling s i 
Star Shipping. 

.

1
Etablere innkjøpsgruppe for kjøp av 
slings 
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Focus on

savings potential

Procurement profile

Innkjøpsprofil Score 1 2 3 4 5

Innkjøpsledelse

Overordnet innkjøpsmålsettinger og -strategi 2 ,2 2 2 2 2 2

Organisering av innkjøp 4 ,3 4 4 4 4 4

Innkjøpspolicy, -retningslinjer og -fullmakter 3 ,1 3 3 3 3 3

Planlegging og prioritering av innkjøpsarbeid 1 ,2 1 1 1 1 1

Innkjøpsportefølje

Håndtering av administrative innkjøp 5 ,0 5 5 5 5 5

Håndtering av strategisk innkjøp 3 ,0 3 3 3 3 3

Kontraktsadministrasjon 2 ,0 2 2 2 2 2

Innkjøpsprosessen

Forarbeid

Behov/ide 4 ,4 4 4 4 4 4

Utarbeide beslutningsgrunnlag 2 ,4 2 2 2 2 2

Etablere innkjøpsgruppe 1 ,5 2 2 2 2 2

Behovsdefinisjon og verifikasjon 2 ,2 2 2 2 2 2

Kvalitetssikre spesifikasjon 1 ,0 1 1 1 1 1

Marked

Leverandørsøk 3 ,3 3 3 3 3 3

Leverandøranalyse 1 ,1 1 1 1 1 1

Sourcingsstrategi 1 ,7 2 2 2 2 2

Leverandørkommunikasjon 4 ,2 4 4 4 4 4

Etablere markedsstrategi 2 ,5 3 3 3 3 3

Kjøp

Forespørsel 4 ,6 5 5 5 5 5

Tilbud og evaluering 3 ,4 3 3 3 3 3

Avklaringer 2 ,0 2 2 2 2 2

Forhandlinger 4 ,4 4 4 4 4 4

Kontraktssignering (Juridisk forhold) 2 ,1 2 2 2 2 2

Contract Profile


