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Over tid tvinger gkt konkurranse i markedet til
et tettere samarbeid mellom kjgperens
organisasjon og strategisk viktige leverandarer
og igjen deres leverandgrer. Formalet med et
slikt samarbeid er & gke den totale
konkurransekraften til felles verdikjede
gjennom:

= Videreutvikling av hverandres produkter
» Tidligere involvering i produktutvikling

» Effektivisering av samarbeid

= @kt dpenhet mellom partene
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Leverandgrutviklingsprogrammet til Firstventura
er en velprgvd innkjgpsmetodikk for & handtere
et behov hos utvalgte leverandgrer.
Programmet er en erfaringsbasert og
standardisert arbeidsmetodikk som bl.a.
inneholder:

» Etablering av leverandgrutviklingsprogram

« Valg av kandidater

« Definering av fokus/behov

= Definering av insentiver til begge parter

e Kommunikasjonsplan

e Leverandgrpresentasjon

e Samarbeidsavtale hvor ambisjoner er
definert

e Planlegging av aktiviteter

e Gjennomfgring av aktiviteter

= Maling av resultater

* Periodiske oppfeglgingsmgater

Firstventura har ressurser, kompetanse og
metodikk for gjennomfagring av slike
programmer. Personell med juridisk, gkonomisk,
teknisk og revisjonsfaglig bakgrunn kan stilles til
disposisjon for oppdragsgiver, avhengig av
omfang, behov og gnsket
gjennomfgringshastighet.
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"Evnen til & positivt utfordre
virksomhetens leverandgrer
og der igjennom skape gode
resultater blir dagens
innkjgperes starste
utfordring."

[T

FIRSTVENTURA

Firstventura er et radgivningsfirma
med spesialisering innenfor
fagomradene kostnadsstyring, innkjap
og kommersiell prosjektledelse. Vare
ansatte har juridisk, gkonomisk,
samfunnsfaglig, teknisk og IKT-faglig
bakgrunn.

Vi leverer strategiske og operative
tjenester, analyser, verktgy og kurs til
kunder i privat og offentlig sektor.

www.firstventura.com
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